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新
年
明
け
ま
し
て
お
め
で
と
う
ご
ざ
い
ま
す
。

　

二
〇
〇
六
年
が
ス
タ
ー
ト
し
ま
し
た
。

　

昨
年
の
業
績
が
好
調
だ
っ
た
方
は
、
よ
り
大
き
な

目
標
に
チ
ャ
レ
ン
ジ
す
る
こ
と
を
決
意
な
さ
っ
た

か
も
し
れ
ま
せ
ん
。
ま
た
、
昨
年
は
残
念
な
が
ら
不

調
だ
っ
た
方
は
、
今
年
は
必
ず
挽
回
す
る
と
心
新
た

に
な
さ
っ
て
い
る
こ
と
で
し
ょ
う
。

　
「
一
年
の
計
は
元
旦
に
あ
り
」。

　

い
ず
れ
に
し
ま
し
て
も
、
一
月
と
い
う
の
は
自
分

を
振
り
返
り
つ
つ
飛
躍
へ
向
け
た
新
し
い
一
歩
を

踏
み
出
す
の
に
、
絶
好
の
機
会
で
す
よ
ね
。

　

と
こ
ろ
で
、
二
〇
〇
五
年
11
月
号
【
成
功
の
行タ

動

理ネ

論
「
営
業（
商
談
）編
」】
で
取
り
上
げ
た
内
容
は
覚

え
て
い
ら
っ
し
ゃ
る
で
し
ょ
う
か
？　

　

念
の
た
め
、
簡
単
に
復
習
し
て
お
き
ま
し
ょ
う
。

「
反
対
の
壁
」が
出
て
き
た
ら
？

　

新
規
・
初
回
・
初
対
面
、
ま
だ
気
心
の
通
じ
合
っ

て
い
な
い
お
客
さ
ま
と
の
商
談
に
お
い
て
、
お
客
さ

ま
が
用
件
に
対
し
て
出
し
た
反
対
の
理
由
を
、
あ
ま

り
根
掘
り
葉
掘
り
質
問
す
る
と
、

　
「
い
い
加
減
に
分
か
っ
て
く
れ
よ
」

　

と
い
っ
た
心
理
か
ら
、
感
情
を
害
し
て
イ
ラ
イ
ラ

さ
れ
か
ね
ま
せ
ん
。
そ
の
イ
ラ
イ
ラ
が
行
動
と
し
て

現
れ
る
の
が
「
反
対
の
壁
」。
そ
う
で
し
た
よ
ね
？

　

こ
の
「
反
対
の
壁
」
が
出
て
き
た
ら
、
お
客
さ
ま

の
ご
事
情
を
し
っ
か
り
受
け
止
め
、

　
「
そ
う
で
す
か
、
よ
く
分
か
り
ま
し
た
」

　

と
反
対
の
理
由
に
合
意
し
ま
す
。

　

す
る
と
、
お
客
さ
ま
は
「
や
れ
や
れ
」
と
ホ
ッ
と

し
ま
す
が
、
そ
の
ま
ま
黙
っ
て
い
る
と
「
じ
ゃ
あ
、

こ
れ
で
」
と
商
談
が
終
わ
っ
て
し
ま
い
ま
す
。

　

そ
こ
で
「
と
こ
ろ
で
話
は
変
わ
り
ま
す
が
」
と
話

題
も
雰
囲
気
も
ガ
ラ
リ
と
変
え
る
と
、
さ
ら
に
お
客

さ
ま
は
ホ
ッ
と
さ
れ
ま
す
。

　
「
ウ
チ
の
こ
と
を
真
剣
に
考
え
て
提
案
し
て
く
れ

た
の
に
、
こ
の
ま
ま
じ
ゃ
ち
ょ
っ
と
申
し
訳
な
い
な
。

何
か
お
返
し
を
し
な
け
れ
ば
な
」
と
い
っ
た
「
自
分

を
受
け
入
れ
ら
れ
た
側
に
生
じ
る
一
般
的
心
理
」
に

よ
り
、
売
り
買
い
に
関
係
な
い
世
間
話
に
は
付
き
合

っ
て
く
だ
さ
い
ま
す
。
こ
こ
ま
で
が
ア
プ
ロ
ー
チ
の

「
歓
迎
」
の
過
程
で
し
た
。

　

こ
れ
に
続
き
、
世
間
話
を
話
材
と
し
、
お
客
さ
ま

と
の
心
の
距
離
を
近
づ
け
る
「
接
近
」
の
過
程
に
入

っ
て
い
く
わ
け
で
す
が
、
そ
の
前
に
二
つ
、
営
業
担

当
者
側
に
「
大
き
な
心
理
の
落
と
し
穴
」
が
あ
り
ま

す
。
今
月
は
、
そ
の
確
認
と
対
処
法
を
考
え
て
い
き

ま
し
ょ
う
。

世
間
話
さ
え
す
れ
ば「
接
近
」で
き
る
？

　

い
ず
れ
の
落
と
し
穴
も
、
そ
の
後
の
世
間
話
を
形

骸
化
さ
せ
、「
世
間
話
を
す
れ
ど
も
接
近
で
き
ず
」

の
状
況
を
生
み
出
し
て
し
ま
う
た
め
、
大
変
に
重
要

な
ポ
イ
ン
ト
で
す
。

　

ま
ず
一
つ
目
は
、
反
対
の
理
由
に
合
意
し
て
お
き

な
が
ら
、
心
の
ど
こ
か
に
、

　
「
あ
あ
、
今
回
の
商
談
は
失
敗
し
た
」

　

と
い
う
ガ
ッ
カ
リ
し
た
気
持
ち
を
引
き
ず
っ
て

し
ま
う
こ
と
で
す
。
ガ
ッ
カ
リ
し
な
が
ら
世
間
話
を

し
て
、
目
の
前
の
お
客
さ
ま
と
心
か
ら
の
「
接
近
」

な
ど
で
き
る
で
し
ょ
う
か
？

　

逆
に
、
私
た
ち
が
お
客
さ
ま
の
立
場
で
あ
っ
た
ら

ど
う
で
し
ょ
う
。

　
「
あ
ー
あ
、
今
日
も
ダ
メ
か
」
と
思
っ
て
い
る
営

業
マ
ン
に
、「
さ
す
が
○
○
社
さ
ま
の
事
務
所
は
都

心
の
一
等
地
に
あ
っ
て
羨

う
ら
や

ま
し
い
で
す
」
な
ん
て
言

わ
れ
た
ら
ど
う
で
し
ょ
う
か
？　
「
こ
い
つ
め
、
調

子
の
い
い
こ
と
言
っ
て
、
ま
た
売
り
込
む
気
だ
な
」

と
、
ま
す
ま
す
警
戒
心
を
強
め
て
し
ま
う
こ
と
で
し

ょ
う
。

　

も
う
一
つ
は
、
反
対
の
理
由
に
合
意
し
、
気
持
ち

を
切
り
替
え
て
世
間
話
を
し
よ
う
と
す
る
の
で
す

が
、
そ
の
途
端
、
こ
れ
ま
で
の
商
談
に
比
べ
て
今
一

歩
、
乗
り
気
に
な
れ
な
い
状
態
に
陥
っ
て
し
ま
う
こ

と
で
す
。

　

さ
て
、
乗
り
気
に
な
れ
な
い
原
因
は
何
な
の
で
し

ょ
う
？　

こ
の
こ
と
は
、
な
に
も
商
談
に
限
っ
た
こ

と
で
は
あ
り
ま
せ
ん
。
私
た
ち
が
人
と
話
す
と
き
に
、

乗
り
気
に
な
っ
て
会
話
が
弾
む
と
き
と
、
一
つ
二
つ

質
問
す
る
と
プ
ッ
ツ
リ
話
が
途
絶
え
て
次
に
何
を

話
し
て
よ
い
か
分
か
ら
な
く
な
っ
て
し
ま
う
と
き

が
あ
り
ま
す
よ
ね
。

　

一
体
、
乗
り
気
に
な
れ
る
と
き
、
な
れ
な
い
と
き

の
違
い
は
何
な
の
か
。
答
え
は
簡
単
、
目
の
前
の
相

手
に
興
味
・
関
心
が
あ
る
か
な
い
か
で
す
。

　

そ
う
で
は
あ
り
ま
せ
ん
か
？

お
客
さ
ま
に
目
を
向
け
る
こ
と
が
大
事

　

そ
こ
で
、「
用
件
が
通
ら
ず
ガ
ッ
カ
リ
し
て
し
ま

う
」、「
相
手
に
関
心
を
持
て
ず
世
間
話
そ
の
も
の
に

乗
り
気
に
な
れ
な
い
」
と
、
い
ず
れ
か（
あ
る
い
は
ど

ち
ら
も
）の
落
と
し
穴
に
陥
っ
て
商
談
を
前
へ
進
め
ら

れ
な
い
営
業
マ
ン
に
は
、
一
言
こ
う
質
問
し
ま
す
。

　
「
目
は
誰
に
向
い
て
い
ま
す
か
？
」
と
。

　

胸
に
手
を
当
て
て
考
え
な
く
て
も
、
簡
単
に
分
か

り
ま
す
よ
ね
。
い
ず
れ
も
心
の
目
は
「
自
分
」
に
し

か
向
い
て
い
ま
せ
ん
。

　

こ
の
シ
リ
ー
ズ
で
言
い
続
け
て
い
る
こ
と
で
す

が
、
商
談
は
一
体
誰
の
た
め
に
、
何
の
た
め
に
行
っ

て
い
る
の
で
し
ょ
う
。
そ
も
そ
も
、
私
た
ち
営
業
マ

ン
の
使
命
は
一
体
何
な
の
で
し
ょ
う
。
お
客
さ
ま
の

た
め
に
、
お
客
さ
ま
の
お
役
に
立
つ
た
め
で
す
よ
ね
。

　

そ
し
て
、「
物
を
売
る
」
こ
と
で
は
な
く
「
お
客

さ
ま
の
問
題
を
解
決
す
る
」
こ
と
が
私
た
ち
の
使
命

で
す
。

　

だ
と
す
れ
ば
、商
談
の
プ
ロ
セ
ス
で「
お

客
さ
ま
」
で
は
な
く
「
自
分
」
に
目
が
向

い
た
瞬
間
、
そ
の
商
談
が
前
へ
進
ま
な
く

な
る
の
は
当
然
で
す
。

　

で
は
、
最
後
に
「
接
近
」
で
世
間
話
に

入
る
前
の
重
要
な
ポ
イ
ン
ト
を
整
理
し

て
お
き
ま
し
ょ
う
。

　
「
接
近
」
は
ア
プ
ロ
ー
チ
の
最
後
を
締

め
く
く
る
重
要
な
過
程
で
す
。
こ
こ
が
う

ま
く
い
っ
て
こ
そ
、
お
客
さ
ま
は
営
業
マ
ン
に
心
を

開
き
、
そ
の
後
の
リ
サ
ー
チ
が
効
果
効
率
的
に
な
っ

て
く
る
わ
け
で
す
。

　

だ
か
ら
こ
そ
、

　
「
反
対
の
理
由
に
合
意
し
た
ま
ま
で
は
商
談
が
終

わ
っ
て
し
ま
い
そ
う
な
の
で（
因
）、
何
と
か
場
を
つ

な
い
で
チ
ャ
ン
ス
を
窺
う
た
め
、
仕
方
な
く
世
間
話

を
す
る（
果
）」

　

と
い
う
誤
っ
た
行
動
理
論
を
、

　
「
反
対
の
理
由
に
合
意
さ
れ
て
お
客
さ
ま
が
ホ
ッ

と
し
て
い
る
と
き
だ
か
ら
こ
そ（
因
）、『
こ
の
チ
ャ

ン
ス
に
お
客
さ
ま
を
も
っ
と
理
解
し
た
い
、
お
悩
み

や
ご
事
情
を
も
っ
と
知
り
た
い
』
と
い
う
目
的
を
持

っ
て
世
間
話
を
す
る（
果
）」

　

と
い
う
正
し
い
行
動
理
論
に
差
し
替
え
る
こ
と

が
大
切
な
の
で
す
。

　

そ
こ
で
、
次
回
は
、
世
間
話
の
効
果
的
な
進
め
方

を
一
緒
に
確
認
し
て
ま
い
り
ま
し
ょ
う
。

効
果
的
な
世
間
話
と
は

新
し
い
お
客
さ
ま
と「
接
近
」

す
る
た
め
に
必
要
な
こ
と


