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な
ぜ
か
嫌
わ
れ
る
新
規
開
拓

　

あ
る
企
業
の
営
業
部
で
「
新
規
開
拓
」
を
強
化
す

る
と
い
う
方
針
が
出
ま
し
た
。
営
業
担
当
者
一
人
に

つ
き
「
五
〇
件
の
新
規
タ
ー
ゲ
ッ
ト
顧
客
を
リ
ス
ト

ア
ッ
プ
せ
よ
」
と
い
う
指
示
が
出
さ
れ
ま
し
た
。

　

一
週
間
後
の
営
業
会
議
で
、
各
営
業
担
当
者
が
新

規
開
拓
の
タ
ー
ゲ
ッ
ト
に
つ
い
て
発
表
す
る
こ
と
に

な
り
ま
し
た
。
そ
の
席
で
…

「
三
〇
件
は
リ
ス
ト
ア
ッ
プ
で
き
た
の
で
す
が
…
。

あ
と
二
〇
件
は
こ
れ
か
ら
考
え
ま
す
…
」

「
新
規
は
こ
れ
ま
で
も
チ
ャ
レ
ン
ジ
し
て
き
ま
し
た

が
、
な
か
な
か
効
率
が
上
が
ら
な
く
て
…
」

　

こ
の
よ
う
な
、
新
規
営
業
に
対
す
る
後
ろ
向
き
な

営
業
担
当
者
の
発
言
を
聞
き
、
マ
ネ
ジ
ャ
ー
は
頭
を

抱
え
て
し
ま
い
ま
し
た
。

守
り
だ
け
で
は
企
業
の
発
展
は
な
い

　

こ
こ
ま
で
ひ
ど
い
ケ
ー
ス
は
少
な
い
で
し
ょ
う
が
、

既
存
客
に
対
す
る
営
業
と
新
規
営
業
を
同
時
に
行
な

っ
て
い
る
場
合
、
ど
ち
ら
か
と
い
う
と
新
規
営
業
は

嫌
わ
れ
る
傾
向
に
あ
り
ま
す
。

　

し
か
し
、
新
規
開
拓
は
企
業
の
発
展
に
な
く
て
は

な
ら
な
い
活
動
で
あ
る
こ
と
は
、
誰
し
も
が
認
識
し

て
い
る
と
こ
ろ
で
し
ょ
う
。

　

企
業
は
、
利
益
を
上
げ
続
け
て
こ
そ
、
社
会
に
貢

献
で
き
ま
す
。
な
ぜ
な
ら
、
利
益
を
上
げ
れ
ば
設
備

投
資
が
で
き
ま
す
し
、
人
員
の
補
充
も
可
能
で
す
。

そ
う
す
れ
ば
、
こ
れ
ま
で
以
上
の
サ
ー
ビ
ス
や
商
品

を
お
客
さ
ま
に
ご
提
供
す
る
こ
と
が
可
能
に
な
り
ま

す
。
つ
ま
り
、
よ
り
大
き
く
お
客
さ
ま
、
ひ
い
て
は

世
の
中
全
体
に
お
役
に
立
つ
こ
と
が
で
き
る
の
で
す
。

　

し
か
し
、
既
存
の
顧
客
に
対
す
る
営
業
だ
け
に
留

ま
っ
て
い
た
ら
ど
う
で
し
ょ
う
。
平
成
不
況
と
呼
ば

れ
る
現
在
、
お
客
さ
ま
は
事
業
の
縮
小
や
見
直
し
を

迫
ら
れ
る
こ
と
が
多
々
あ
り
ま
す
。
ま
た
、
合
併
や

統
廃
合
も
頻
繁
に
起
こ
っ
て
い
ま
す
。
そ
れ
ど
こ
ろ

か
、
お
客
さ
ま
が
倒
産
し
、
な
く
な
っ
て
し
ま
う
こ

と
も
現
実
と
し
て
起
こ
り
得
ま
す
。

　

こ
の
よ
う
な
状
況
の
中
、
既
存
の
お
客
さ
ま
に
対

す
る
営
業
だ
け
で
は
、
年
々
業
績
が
落
ち
続
け
る
こ

と
に
な
り
か
ね
ま
せ
ん
。

　

利
益
を
上
げ
続
け
、
社
会
に
大
き
く
お
役
に
立
つ

た
め
に
も
、
新
規
開
拓
に
よ
る
ビ
ジ
ネ
ス
の
拡
大
は

欠
か
せ
な
い
の
で
す
。

　

こ
の
よ
う
に
、
重
要
な
新
規
開
拓
が
嫌
わ
れ
る
の

は
な
ぜ
で
し
ょ
う
か
？

「
と
り
あ
え
ず
会
え
ば
…
」の
意
識
が

新
規
開
拓
を
嫌
い
に
な
る
始
ま
り
だ

　

バ
ブ
ル
の
絶
頂
期
ま
で
は
、
い
わ
ゆ
る
「
飛
び
込

み
営
業
」
に
よ
る
新
規
開
拓
が
、
多
く
の
企
業
で
行

わ
れ
て
い
ま
し
た
。
そ
の
頃
は
、
お
客
さ
ま
の
業
績

も
良
く
、「
ま
あ
悪
い
話
で
は
な
い
し
、
買
っ
て
も

い
い
か
」
と
い
う
こ
と
も
よ
く
あ
っ
た
の
で
す
。

　

し
か
し
、
現
在
、
お
客
さ
ま
は
ど
う
す
れ
ば
成
果

が
出
る
か
頭
を
悩
ま
せ
て
い
ま
す
。
つ
ま
り
、
進
む

べ
き
方
向
性
が
明
確
に
見
え
な
い
時
代
な
の
で
す
。

　

で
す
か
ら
、
購
買
に
対
し
て
も
慎
重
に
考
え
、
検

討
に
検
討
を
重
ね
て
決
定
し
ま
す
。
つ
ま
り
、
や
み

く
も
に
飛
び
込
ん
で
も
効
果
は
薄
い
の
で
す
。

　

そ
こ
で
、
テ
レ
ホ
ン
ア
ポ
イ
ン
タ
ー（
電
話
で
の

ア
ポ
イ
ン
ト
取
り
を
専
門
に
や
る
ス
タ
ッ
フ
）が
「
と

り
あ
え
ず
お
伺
い
し
て
お
話
だ
け
で
も
…
」
と
ア
ポ

イ
ン
ト
を
取
り
、
そ
こ
に
営
業
が
出
向
く
と
い
う
手

法
を
取
る
と
こ
ろ
も
あ
り
ま
す
。

　

飛
び
込
み
よ
り
は
効
果
的
に
も
思
え
ま
す
が
、
誰

に
対
し
て
も
同
じ
よ
う
な
内
容
の
電
話
を
か
け
る
テ

レ
ホ
ン
ア
ポ
イ
ン
タ
ー
の
ト
ー
ク
に
、
興
味
を
感
じ

る
で
し
ょ
う
か
？　

会
っ
て
く
だ
さ
る
お
客
さ
ま
の

多
く
は
「
し
つ
こ
い
の
で
つ
い（
会
っ
て
し
ま
っ
た
）

…
」
と
い
う
の
が
本
音
で
す
。

　

そ
の
お
客
さ
ま
に
「
何
と
か
仕
留
め
て
や
る
」
と

い
っ
た
意
識
で
訪
問
し
、
毛
嫌
い
さ
れ
る
…
。

　

こ
の
よ
う
に
、「
と
り
あ
え
ず
、
会
え
ば
何
と
か

な
る
か
も
し
れ
な
い
」
と
い
う
姿
勢
で
は
な
か
な
か

上う

手ま

く
い
か
ず
、
次
第
に
「
新
規
開
拓
は
厳
し
い
」

「
面
倒
だ
」
と
い
う
意
識
が
醸
成
さ
れ
て
し
ま
う
の

で
す
。電

話
口
で
結
果
は
決
ま
っ
て
い
る
!

　

例
え
ば
、
皆
さ
ま
の
家
に
、
あ
る
自
動
車
販
売
会

社
の
営
業
か
ら
次
の
よ
う
な
電
話
が
か
か
っ
て
き
た

と
想
像
し
て
く
だ
さ
い
。

「
実
は
○
○
と
い
う
新
し
い
車
が
出
ま
し
た
。
と
り

3

3

あ
え
ず

3

3

3

会
っ
て
、
お
話
だ
け
で
も
お
聞
き
い
た
だ
け

ま
せ
ん
で
し
ょ
う
か
？
」

　

こ
の
よ
う
な
電
話
が
か
か
っ
て
き
て
も
、
こ
の
営

業
に
会
う
人
は
少
な
い
で
し
ょ
う
。
な
ぜ
な
ら
、
会

う
メ
リ
ッ
ト
を
感
じ
な
い
か
ら
で
す
。
自
分
が
お
客

さ
ま
の
立
場
に
な
れ
ば
簡
単
に
分
か
り
ま
す
。

　

し
か
し
、
多
く
の
営
業
が
こ
の
よ
う
な
ア
ポ
イ
ン

ト
の
電
話
を
か
け
て
い
る
の
が
現
実
で
す
。
当
然
、

な
か
な
か
ア
ポ
イ
ン
ト
は
取
れ
ま
せ
ん
。
万
が
一
会

っ
て
い
た
だ
け
て
も
、「
忙
し
い
か
ら
ま
た
来
て
よ
」

な
ど
と
い
っ
て
、
追
い
払
わ
れ
て
し
ま
い
ま
す
。

　

そ
し
て
、「
新
規
は
嫌
な
も
の
だ
」
と
い
う
考
え

を
ま
す
ま
す
深
め
、
新
規
開
拓
に
二
の
足
を
踏
む
よ

う
に
な
っ
て
い
く
の
で
す
。

お
役
立
ち
の
ア
ポ
イ
ン
ト
が

新
規
開
拓
成
功
の
分
か
れ
道
!

　

で
は
、
ど
の
よ
う
な
ア
ポ
イ
ン
ト
・
ト
ー
ク
を
す

れ
ば
よ
い
の
で
し
ょ
う
か
？　

そ
れ
は
、
こ
の
厳
し

い
時
代
に
あ
っ
て
も
、「
こ
の
人
な
ら
、
う
ち
の
成

果
に
貢
献
し
て
く
れ
る
の
で
は
？
」
と
い
う
気
持
ち

に
な
っ
て
い
た
だ
く
こ
と
で
す
。

　

具
体
的
に
は
、「
お
客
さ
ま
の
お
役
に
立
て
る
会

社
で
す
」
と
い
う
内
容
で
自
社
Ｐ
Ｒ
を
コ
ン
パ
ク
ト

に
ま
と
め
、
お
客
さ
ま
の
業
界
の
環
境
、
推
察
さ
れ

る
悩
み
を
訴
え
ま
す
。
そ
の
後
、「
こ
の
方
向
性
で

一
緒
に
取
り
組
み
ま
し
ょ
う
!　

一
緒
に
業
績
を
上

げ
ま
し
ょ
う
!
」
と
い
う
想
い
の
こ
も
っ
た
コ
ン
セ

プ
ト
を
ワ
ン
フ
レ
ー
ズ
で
述
べ
、
イ
ン
パ
ク
ト
を
与

え
ま
す
。

　

こ
の
段
階
で
「
よ
し
会
お
う
!
」
と
言
っ
て
い
た

だ
け
た
お
客
さ
ま
に
ご
訪
問
す
れ
ば
、
最
終
的
に
ご

契
約
に
結
び
つ
き
、
お
役
に
立
て
る
可
能
性
が
グ
ン

と
高
ま
り
ま
す
。

　

つ
ま
り
、
非
常
に
効
率
的
な
の
で
す
。

　

も
ち
ろ
ん
、
こ
の
ア
ポ
イ
ン
ト
・
ト
ー
ク
を
行
う

た
め
に
は
、
お
客
さ
ま
ご
と
に
内
容
を
真
剣
に
考
え

る
必
要
が
あ
り
ま
す
。
仮
説
を
立
て
て
、
万
全
の
準

備
で
電
話
口
に
向
か
う
こ
と
が
大
切
な
の
で
す
。

　

す
で
に
「
と
り
あ
え
ず
会
っ
て
し
ま
え
ば
…
」
と

い
う
時
代
は
終
わ
っ
て
い
ま
す
。

　

今
受
話
器
を
握
ろ
う
と
し
て
い
た
あ
な
た
。
い
つ

も
と
同
じ
セ
リ
フ
を
話
そ
う
と
し
て
い
ま
せ
ん
か
？
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