
　

長
ら
く
ご
愛
読
い
た
だ
き
ま
し
た
「
成
功
の
タ
ネ

〜
営
業
（
商
談
）
編
〜
」
は
、
誌
面
刷
新
に
併
せ
、

来
月
で
一
度
中
断
す
る
こ
と
と
な
り
ま
し
た
。
従
い

ま
し
て
、
ご
一
緒
に
確
認
を
進
め
て
ま
い
り
ま
す
の

は
、
ひ
と
ま
ず
「
リ
サ
ー
チ
の
流
れ
」
ま
で
と
な
り

ま
す
。

　
「
え
〜
、
そ
ん
な
!　

プ
レ
ゼ
ン
テ
ー
シ
ョ
ン
と

ク
ロ
ー
ジ
ン
グ
は
ど
う
す
る
の
？
」

　

と
、
ご
不
満
の
お
声
が
聞
こ
え
て
き
ま
し
た
ら
、

む
し
ろ
私
と
し
て
は
う
れ
し
い
と
こ
ろ
で
す
が
、
そ

の
点
に
関
し
ま
し
て
は
ご
安
心
く
だ
さ
い
。
リ
サ
ー

チ
の
目
的
を
し
っ
か
り
と
や
り
遂
げ
ら
れ
れ
ば
、
商

談
は
八
割
方
成
功
で
す
。

　

特
に
、
今
月
か
ら
来
月
に
か
け
て
確
認
す
る
、「
共

通
課
題
づ
く
り
」
が
商
談
に
お
け
る
ツ
ボ
中
の
ツ
ボ

で
あ
り
、
こ
こ
を
押
さ
え
る
か
否
か
が
、
商
談
の
正

否
を
大
き
く
左
右
し
ま
す
。

勇
み
足
の
前
に
確
認
す
る
こ
と

　

そ
こ
で
ま
ず
、
Ｃ
Ｓ
Ｔ
の
大
前
提
と
な
る
個
別
提

案
型
商
談
の
定
義
を
確
認
し
て
お
き
ま
し
ょ
う
。
コ

ー
ス
に
お
け
る
表
現
を
引
用
し
ま
す
と
、

　
「
お
客
さ
ま
と
営
業
担
当
者
が
一
緒
に
な
っ
て
作

り
上
げ
た
共
通
課
題
の
解
決
策
の
提
案
で
、
効
果
効

率
を
上
げ
る
商
談
」

　

と
な
り
ま
す
。

　

こ
の
こ
と
か
ら
、
共
通
課
題
の
持
つ
意
味
合
い
と

は
、
お
客
さ
ま
と
私
た
ち
営
業
パ
ー
ソ
ン
が
同
じ
目

的
を
共
有
し
、
そ
の
目
的
達
成
の
た
め
に
共
に
力
を

合
わ
せ
て
い
く
「
パ
ー
ト
ナ
ー
関
係
確
立
」
が
、
そ

の
第
一
歩
だ
と
い
う
こ
と
が
わ
か
っ
て
き
ま
す
。

　

こ
の
よ
う
な
前
提
に
基
づ
き
、
今
月
は
リ
サ
ー
チ

の
最
後
の
過
程
で
あ
る
「
う
ち
あ
け
」
の
二
番
目
の

段
階
、「
解
決
策
の
ア
イ
デ
ア
を
出
し
合
い
な
が
ら

共
通
課
題
で
合
意
す
る
」
を
確
認
し
て
ま
い
り
ま
す
。

　

営
業
パ
ー
ソ
ン
の
提
言
に
よ
り
、
お
客
さ
ま
か
ら

プ
ロ
と
し
て
信
頼
い
た
だ
き
、
さ
ら
に
懐
に
飛
び
込

ん
で
お
悩
み
を
聴
き
出
し
た
と
こ
ろ
、
つ
い
に
絞
り

出
す
よ
う
に
、
お
客
さ
ま
は
よ
り
深
い
個
別
事
情
を

話
し
出
し
て
く
だ
さ
い
ま
し
た
。

　

よ
く
あ
る
失
敗
は
、
こ
こ
で
う
れ
し
く
な
り
、

　
「
私
が
何
と
か
い
た
し
ま
す
。
ぜ
ひ
お
任
せ
く
だ

さ
い
!
」

　

と
、
大
見
得
を
切
っ
て
次
回
の
お
約
束
を
取
り
付
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ア
イ
デ
ア
を
出
し
合
い
、
共
通
課
題
で
合
意
す
る 
お
客
さ
ま
と
の
パ
ー
ト
ナ
ー
関
係
へ
の 

扉
を
開
く〝
う
ち
あ
け
〞   

そ
の
② 



け
て
お
き
な
が
ら
、
お
客
さ
ま
の
期
待
を
外
し
た
、

あ
る
い
は
期
待
を
大
き
く
下
回
っ
た
プ
レ
ゼ
ン
テ
ー

シ
ョ
ン
を
行
な
っ
て
し
ま
い
、

　
「
し
ょ
せ
ん
、
こ
ん
な
程
度
だ
よ
な
」

　

と
、
お
客
さ
ま
を
が
っ
か
り
さ
せ
て
し
ま
う
パ
タ

ー
ン
で
す
。

　

以
前
に
も
こ
の
商
談
編
で
申
し
上
げ
ま
し
た
と
お

り
、
人
間
に
は
「
可か

愛わ
い

さ
余
っ
て
憎
さ
百
倍
」
の
心

理
が
あ
り
ま
す
の
で
、
こ
の
パ
タ
ー
ン
に
お
け
る
信

用
失
墜
の
影
響
は
計
り
知
れ
な
い
も
の
が
あ
り
ま
す
。

課
題
解
決
の
た
め
の
三
ス
テ
ッ
プ

　

で
は
、
な
ぜ
そ
う
な
っ
て
し
ま
う
の
か
？ 

　

そ
れ
は
、
や
っ
と
個
別
事
情
を
聴
き
出
せ
た
こ
と

で
商
談
の
成
功
が
間
近
に
見
え
、
逆
に
目
的
を
見
失

っ
て
し
ま
う
か
ら
で
す
。
ア
プ
ロ
ー
チ
か
ら
リ
サ
ー

チ
を
通
じ
て
漸

よ
う
や

く
相
談
相
手
の
立
場
と
し
て
認
め
ら

れ
始
め
た
に
も
か
か
わ
ら
ず
、
突
如
成
果
へ
の
色
気

が
顔
を
出
し
、
あ
っ
と
い
う
間
に
「
物
売
り
」
ス
タ

ン
ス
へ
と
豹
変
し
て
し
ま
う
か
ら
な
の
で
す
。

　

そ
こ
で
、
個
別
事
情
を
聴
き
出
し
た
後
の
進
め
方

を
三
ス
テ
ッ
プ
に
分
け
、
考
え
て
み
ま
し
ょ
う
。
目

的
は
も
ち
ろ
ん
、「
共
通
課
題
で
合
意
」
す
る
こ
と

で
す
。

　

第
一
ス
テ
ッ
プ 

…
個
別
事
情
を
整
理
し
、

　
　

①　

ど
う
な
り
た
い
の
か
（
目
指
す
姿
）

　
　

② 　

そ
れ
に
対
し
て
今
は
ど
う
な
っ
て
い
る
の

か
（
現
状
）

　
　

③ 　

目
指
す
姿
と
現
状
の
ギ
ャ
ッ
プ
を
作
り
出

し
て
い
る
要
因
は
何
な
の
か
（
問
題
）

　
　

の
三
つ
を
明
ら
か
に
し
ま
す
。

　

第
二
ス
テ
ッ
プ 

…
前
記
で
確
認
し
た
〝
問
題
〞
を

取
り
除
く
た
め
に
、
何
が
で
き
れ
ば
い
い
の
か

（
課
題
）
を
明
確
に
し
ま
す
。

　

第
三
ス
テ
ッ
プ 

…
課
題
解
決
に
向
け
た
、
お
客
さ

ま
と
営
業
パ
ー
ソ
ン
と
の
デ
ィ
ス
カ
ッ
シ
ョ
ン

を
通
じ
、
共
に
力
を
合
わ
せ
解
決
を
図
っ
て
い

く
こ
と
で
合
意
し
ま
す
。

　

こ
の
三
ス
テ
ッ
プ
を
効
果
的
に
進
め
る
た
め
に
、

第
一
ス
テ
ッ
プ
で
は
、
目
指
す
姿
･
現
状
･
問
題
の

仮
説
を
描
き
、
仮
説
を
確
認
し
て
い
く
形
で
お
客
さ

ま
に
質
問
し
、
明
確
化
し
て
い
き
ま
す
。

　

次
に
第
二
ス
テ
ッ
プ
で
は
、「
な
ぜ
、
な
ぜ
…
」

と
問
題
を
掘
り
下
げ
て
い
き
、
根
っ
こ
に
あ
る
原
因

（
推
察
で
構
わ
な
い
）
を
究
明
し
ま
す
。
そ
の
上
で
、

原
因
を
打
破
し
目
指
す
姿
へ
向
か
う
た
め
の
Ｋ
Ｆ
Ｓ

（
キ
ー
･
フ
ァ
ク
タ
ー
･
オ
ブ
･
サ
ク
セ
ス
＝
成
功
の
鍵
と

な
る
要
素
）
を
整
理
し
、
共
有
し
ま
す
。

　

最
後
に
第
三
ス
テ
ッ
プ
で
、
そ
の
課
題
解
決
に
な

ん
と
し
て
も
役
立
ち
た
い
と
、
営
業
パ
ー
ソ
ン
の
想

い
と
意
思
を
力
強
く
伝
え
、

　
「
そ
こ
ま
で
言
う
な
ら
君
に
賭
け
て
み
よ
う
」

　

と
、
熱
意
で
お
客
さ
ま
を
説
き
伏
せ
、
合
意
を
い

た
だ
く
の
で
す
。

　

こ
れ
に
よ
り
「
解
決
策
の
ア
イ
デ
ア
を
出
し
合
い
、

共
通
課
題
で
合
意
す
る
」
段
階
が
完
了
で
す
。

　

こ
こ
ま
で
の
説
明
で
は
概
念
的
な
表
現
が
多
く
、

実
際
の
と
こ
ろ
ど
う
な
の
か
イ
メ
ー
ジ
が
さ
れ
に
く

い
と
思
い
ま
す
の
で
、
来
月
号
に
て
具
体
的
な
商
談

例
を
通
じ
、
よ
り
一
層
明
確
な
理
解
を
進
め
て
ま
い

り
ま
す
。

　

そ
れ
で
は
行
動
理
論
で
ま
と
め
て
お
き
ま
し
ょ
う
。

誤 

…
【
観
】
│
う
ち
あ
け
は
信
頼
の
証
し

　
　
　
【
因 

果
理
論
】
│
お
客
さ
ま
が
自
身
（
自
社
／

自
組
織
）
の
深
い
内
情
を
話
し
始
め
た
ら

（
因
）、信
頼
関
係
は
で
き
あ
が
っ
た
も
同

然
（
果
）

　
　
　
【
心 

得
モ
デ
ル
】
│
さ
っ
さ
と
本
提
案
の
約

束
を
取
れ
!
（
果
）

正 

…
【
観 

】
│
う
ち
あ
け
は
パ
ー
ト
ナ
ー
関
係
確

立
の
第
一
歩

　
　
　
【
因 

果
理
論
】
│
共
通
課
題
で
し
っ
か
り
合

意
を
し
な
け
れ
ば（
因
）、提
案
は
ポ
イ
ン

ト
を
外
し
、
信
頼
は
か
え
っ
て
大
き
く

損
な
わ
れ
る
（
果
）

　
　
　
【
心 

得
モ
デ
ル
】
│
お
客
さ
ま
の
課
題
を
明

確
化
し
、
共
に
協
力
し
て
解
決
を
図
る

こ
と
で
合
意
を
取
れ
!

　

い
ず
れ
に
し
ま
し
て
も
、
こ
の
段
階
こ
そ
が
商
談

の
ク
ラ
イ
マ
ッ
ク
ス
で
あ
り
、
お
客
さ
ま
に
と
っ
て

問
題
解
決
の
パ
ー
ト
ナ
ー
た
り
得
る
か
否
か
の
最
大

の
分
岐
点
で
す
。
決
し
て
勇
み
足
を
す
る
こ
と
な
く
、

自
分
の
気
持
ち
を
前
面
に
出
し
、
お
客
さ
ま
の
心
を

動
か
す
こ
と
が
求
め
ら
れ
ま
す
。

　

で
は
、
来
月
は
い
よ
い
よ
最
終
回
。「
ア
プ
ロ
ー

チ
〜
リ
サ
ー
チ
」
の
締
め
く
く
り
で
す
。

 　

ご
期
待
く
だ
さ
い
!
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