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意
外
に
知
ら
な
い
ラ
イ
バ
ル
他
社
の
こ
と

Ａ
さ
ん
「
い
や
ー
、
ま
た
コ
ン
ペ
で
ラ
イ
バ
ル
の

Ｓ
社
に
負
け
た
よ
…
」

Ｂ
さ
ん
「
そ
う
か
。
何
が
敗
因
だ
っ
た
ん
だ
い
？
」

Ａ
さ
ん
「
そ
り
ゃ
負
け
る
よ
、
Ｓ
社
の
商
品
に
は

○
○
の
機
能
が
付
い
て
る
ん
だ
か
ら
。
そ
れ
に

▲
▲
の
サ
ー
ビ
ス
ま
で
し
て
る
ん
だ
ぜ
」

Ｂ
さ
ん
「
そ
う
だ
よ
な
ー
。
う
ち
の
商
品
に
も
そ

れ
ぐ
ら
い
の
機
能
が
付
い
て
れ
ば
も
っ
と
有
利

に
な
る
の
に
な
」

Ａ
さ
ん
「
そ
う
だ
よ
。
い
つ
も
お
客
さ
ま
か
ら
Ｓ

社
と
比
べ
ら
れ
て
文
句
言
わ
れ
る
か
ら
な
」

Ｂ
さ
ん
「
や
っ
ぱ
り
、
価
格
を
下
げ
て
勝
負
す
る

し
か
な
い
な
」

　

こ
の
会
話
を
聞
い
て
い
る
と
、
こ
の
営
業
担
当
者

た
ち
は
お
客
さ
ま
か
ら
い
つ
も
Ｓ
社
と
比
べ
ら
れ
、

厳
し
く
追
及
さ
れ
る
の
が
日
常
茶
飯
事
の
よ
う
で
す
。

　

こ
れ
だ
け
比
べ
ら
れ
て
い
る
ラ
イ
バ
ル
会
社
の
Ｓ

社
と
は
、
一
体
ど
ん
な
会
社
な
の
だ
ろ
う
か
？　

と

思
い
、
彼
ら
に
次
の
よ
う
な
質
問
を
し
て
み
ま
し
た
。

　
「
Ｓ
社
は
、
ど
の
市
場
の
、
ど
の
顧
客
層
を
、
タ

ー
ゲ
ッ
ト
に
し
て
る
？　

営
業
戦
略
は
？　

商
品
の

機
能
は
？
」

　

し
か
し
、
彼
ら
は
こ
の
質
問
に
対
し
、
商
品
機
能

を
じ
ゃ
っ
か
ん
答
え
た
だ
け
で
、
後
は
曖あ

い

昧ま
い

…
。
つ

ま
り
、
ほ
と
ん
ど
ラ
イ
バ
ル
の
Ｓ
社
の
こ
と
を
知
ら

な
か
っ
た
の
で
す
。

ラ
イ
バ
ル
を
知
ら
な
け
れ
ば

真
の
商
品
知
識
は
身
に
つ
か
な
い

　
「
自
社
の
商
品
知
識
は
完
璧
な
ん
で
す
が
、
ラ
イ

バ
ル
の
こ
と
は
ま
だ
勉
強
不
足
で
し
て
…
」
そ
の
後
、

彼
ら
は
こ
の
よ
う
な
こ
と
を
言
っ
て
い
ま
し
た
。

　

こ
の
よ
う
な
営
業
は
、
本
当
に
自
社
商
品
の
知
識

を
十
分
に
持
っ
て
い
る
の
で
し
ょ
う
か
？　

答
え
は

ノ
ー
と
言
わ
ざ
る
を
得
ま
せ
ん
。
そ
れ
ど
こ
ろ
か
、

ラ
イ
バ
ル
の
こ
と
を
分
か
っ
て
い
な
け
れ
ば
、
自
社

商
品
も
ほ
と
ん
ど
分
か
っ
て
い
な
い
と
言
っ
て
も
過

言
で
は
あ
り
ま
せ
ん
。

　

な
ぜ
な
ら
、
市
場
に
お
い
て
自
社
商
品
は
ど
の
よ

う
な
強
味
が
あ
る
の
か
を
判
断
し
、
ど
の
部
分
を
お

客
さ
ま
に
訴
え
る
か
を
把
握
す
る
た
め
に
は
、
当
然

ラ
イ
バ
ル
と
の
比
較
が
前
提
に
な
る
か
ら
で
す
。

　

以
前
、
私
が
勤
め
て
い
た
ク
レ
ジ
ッ
ト
カ
ー
ド
会

社
の
ト
ッ
プ
セ
ー
ル
ス
で
、
ラ
イ
バ
ル
他
社
の
ク
レ

ジ
ッ
ト
カ
ー
ド
を
10
枚
以
上
持
っ
て
い
る
人
が
い
ま

し
た
。
新
し
い
サ
ー
ビ
ス
が
登
場
す
る
と
、
そ
の
カ
ー

ド
会
社
の
サ
ー
ビ
ス
セ
ン
タ
ー
に
電
話
し
て
、
事
細

か
に
内
容
を
確
認
し
て
い
た
こ
と
を
思
い
出
し
ま
す
。

　

こ
こ
ま
で
や
る
必
要
は
な
い
か
も
し
れ
ま
せ
ん
が
、

最
低
限
ラ
イ
バ
ル
商
品
と
自
社
商
品
の
違
い
を
表
に

ま
と
め
る
な
ど
の
工
夫
は
必
要
で
す
。

ラ
イ
バ
ル
商
品
の
機
能
を
知
っ
て
い
る
の

は
当
た
り
前
。
メ
リ
ッ
ト
を
分
析
せ
よ
!

　

冒
頭
の
Ａ
さ
ん
と
Ｂ
さ
ん
は
、
ラ
イ
バ
ル
の
機
能

と
自
社
の
機
能
を
比
べ
て
一
喜
一
憂
し
て
い
ま
し
た
。

彼
ら
の
よ
う
に
ラ
イ
バ
ル
の
機
能
と
自
社
の
機
能
を

比
べ
ら
れ
、
お
客
さ
ま
か
ら
厳
し
い
こ
と
を
言
わ
れ

て
、
落
ち
込
ん
だ
こ
と
の
あ
る
方
は
多
い
で
し
ょ
う
。

　

し
か
し
、
お
客
さ
ま
は
機
能
そ
の
も
の
を
買
っ
て

い
る
の
で
し
ょ
う
か
？

　

例
え
ば
、
ノ
ー
ト
パ
ソ
コ
ン
。
最
近
は
非
常
に
薄

く
て
軽
い
も
の
が
出
て
い
ま
す
。
お
客
さ
ま
は
、
薄

く
て
軽
い
機
能
そ
の
も
の
を
買
っ
て
い
る
の
で
す

か
？　

違
い
ま
す
。「
薄
い
か
ら
カ
バ
ン
に
入
れ
や

す
い
。
だ
か
ら
、
持
ち
運
び
が
便
利
。
出
張
の
多
い

私
に
は
適
し
て
い
る
」
と
い
う
、
薄
い
と
い
う
機
能

か
ら
発
生
す
る
メ
リ
ッ
ト
を
買
っ
て
い
る
の
で
す
。

　

そ
う
考
え
る
と
、
ラ
イ
バ
ル
商
品
の
機
能
だ
け
を

知
っ
て
い
て
も
仕
方
が
あ
り
ま
せ
ん
。
ラ
イ
バ
ル
商

品
の
機
能
か
ら
ど
ん
な
メ
リ
ッ
ト
が
発
生
す
る
の

か
？　

お
客
さ
ま
は
ど
ん
な
メ
リ
ッ
ト
を
感
じ
て
購

入
し
て
い
る
の
か
？　

そ
こ
ま
で
分
析
す
る
必
要
が

あ
り
ま
す
。

　

も
ち
ろ
ん
、
自
社
の
商
品
も
同
じ
よ
う
に
各
機
能

の
メ
リ
ッ
ト
を
分
析
し
、
ラ
イ
バ
ル
と
メ
リ
ッ
ト
の

比
較
を
し
ま
す
。

　

そ
う
し
て
初
め
て
、
ラ
イ
バ
ル
と
差
別
化
を
図
る

ポ
イ
ン
ト
が
見
え
て
く
る
の
で
す
。

　

こ
れ
ま
で
述
べ
て
き
た
よ
う
に
、
ラ
イ
バ
ル
商
品

の
メ
リ
ッ
ト
を
分
析
し
、
自
社
商
品
の
メ
リ
ッ
ト
を

さ
ら
に
深
掘
り
す
る
こ
と
は
最
低
限
必
要
で
す
。

　

し
か
し
、
現
在
の
厳
し
い
市
場
で
は
、
お
客
さ
ま
は

商
品
そ
の
も
の
を
求
め
て
は
い
ま
せ
ん
。
ど
の
よ
う

に
す
れ
ば
成
果
が
上
が
る
か
、
と
い
う
知
恵
を
求
め

て
い
ま
す
。
つ
ま
り
、「
お
客
さ
ま
の
成
果
を
上
げ
る

た
め
の
問
題
解
決
に
焦
点
を
当
て
た
、
営
業
の
提
案

力
」
が
重
要
で
す
。
も
ち
ろ
ん
ラ
イ
バ
ル
と
は
、
提

案
力
で
の
勝
負
と
な
る
こ
と
が
多
く
な
る
で
し
ょ
う
。

　

そ
う
な
れ
ば
、
当
然
、
ラ
イ
バ
ル
企
業
が
ど
の
よ

う
な
提
案
を
し
て
く
る
の
か
、
を
推
察
す
る
必
要
が

あ
り
ま
す
。

　

そ
の
た
め
に
は
、
ラ
イ
バ
ル
企
業
が
ど
の
よ
う
な

市
場
の
、
ど
の
よ
う
な
顧
客
に
、
タ
ー
ゲ
ッ
ト
を
絞

り
、
ど
の
よ
う
な
方
向
性
で
営
業
に
取
り
組
ん
で
い

る
か
を
知
る
必
要
が
あ
り
ま
す
。
そ
れ
を
掴
ん
で
い

な
い
と
、
ラ
イ
バ
ル
が
ど
の
よ
う
な
提
案
を
し
て
く

る
か
推
察
を
す
る
こ
と
は
難
し
い
の
で
す
。

ラ
イ
バ
ル
を
批
判
す
る
営
業
は
信
頼
さ
れ
な
い

　

と
こ
ろ
が
、
こ
の
よ
う
に
ラ
イ
バ
ル
の
提
案
を
予

測
し
、
商
品
の
メ
リ
ッ
ト
も
分
析
し
て
意
気
揚
揚
と

お
客
さ
ま
の
所
に
お
伺
い
す
る
と
、
思
わ
ず
次
の
よ

う
な
ト
ー
ク
を
展
開
し
て
し
ま
う
場
合
が
あ
り
ま
す
。

　
「
う
ち
の
提
案
は
、
こ
こ
が
ポ
イ
ン
ト
で
す
。
そ

れ
に
比
べ
て
Ｓ
社
は
、
こ
こ
が
弱
い
ん
で
す
よ
。
あ

そ
こ
の
商
品
を
ご
採
用
に
な
る
と
、
お
客
さ
ま
が
目

指
し
て
い
る
こ
と
は
難
し
く
な
る
と
思
い
ま
す
」
と
。

　

ラ
イ
バ
ル
と
比
較
を
し
て
、
自
社
の
良
さ
を
出
そ

う
と
し
て
い
る
の
で
す
が
、
こ
れ
で
は
完
全
な
る
ラ

イ
バ
ル
批
判
で
す
。
こ
れ
を
聞
い
て
、「
ラ
イ
バ
ル

を
批
判
す
れ
ば
自
社
が
有
利
に
な
る
ん
だ
か
ら
、
問

題
な
い
だ
ろ
う
」
と
思
っ
て
い
た
ら
危
険
で
す
。

　

例
え
ば
、
職
場
で
こ
ん
な
こ
と
を
い
う
人
が
い
た

ら
ど
う
思
い
ま
す
か
？
「
Ｋ
さ
ん
は
、
事
務
処
理
を

ノ
ロ
ノ
ロ
や
っ
て
い
て
本
当
に
迷
惑
で
す
よ
ね
。
そ

れ
に
比
べ
て
、
私
は
事
務
処
理
が
早
い
ん
で
す
。
Ｋ

さ
ん
の
二
倍
は
仕
事
が
で
き
ま
す
よ
」

　

こ
れ
を
聞
い
て
、
こ
の
人
の
こ
と
を
仕
事
が
で
き

る
素
晴
ら
し
い
人
だ
と
思
い
ま
す
か
？　

ど
ち
ら
か

と
言
う
と
、
人
の
悪
口
を
い
う
信
用
の
お
け
な
い
人

だ
と
思
う
こ
と
が
多
い
は
ず
で
す
。

　

ラ
イ
バ
ル
を
最
大
限
分
析
し
て
、
勝
て
る
提
案
を

行
う
。
し
か
し
、
決
し
て
ラ
イ
バ
ル
を
批
判
し
な
い
。

む
し
ろ
し
っ
か
り
と
ラ
イ
バ
ル
分
析
を
し
た
上
で

「
Ｓ
社
さ
ん
の
、
こ
の
部
分
は
評
価
さ
れ
て
い
ま
す

ね
」
と
言
え
る
く
ら
い
の
余
裕
を
持
つ
こ
と
が
、
ラ

イ
バ
ル
に
勝
ち
、
信
頼
さ
れ
る
営
業
の
マ
ナ
ー
で
す
。
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ライバルの
ことを分かった
つもり
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になっていないか？
「ライバル会社」と「自社」との違いを受け止める
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