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平
成
不
況
と
呼
ば
れ
る
昨
今
、
市
場
は
激
変
し
て

い
ま
す
。
現
場
で
営
業
活
動
を
行
な
っ
て
い
る
皆
さ

ま
は
、
そ
の
変
化
を
肌
で
感
じ
て
い
ら
っ
し
ゃ
る
の

で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
？

　

こ
の
よ
う
な
時
代
に
こ
そ
、
ま
す
ま
す
基
本
が
大

切
に
な
っ
て
き
ま
す
。
困
難
に
ぶ
つ
か
っ
て
も
、
基

本
が
し
っ
か
り
と
備
わ
っ
て
い
れ
ば
、
そ
こ
に
立
ち

返
っ
て
判
断
を
下
す
こ
と
が
で
き
る
か
ら
で
す
。

　

ま
さ
に
、「
基
本
な
く
し
て
応
用
な
し
」。

　

し
か
し
、
営
業
は
、
お
客
さ
ま
と
営
業
パ
ー
ソ
ン

と
の
「
人
対
人
」
の
仕
事
、
つ
ま
り
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー

シ
ョ
ン
が
重
要
に
な
っ
て
き
ま
す
。

　

今
回
は
、
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン
の
中
で
も
、

「
聴
く
」
と
い
う
こ
と
に
焦
点
を
当
て
た
い
と
思
い

ま
す
。

約
束
し
た
は
ず
な
の
に
…

　

私
は
以
前
の
仕
事
で
、
ダ
イ
レ
ク
ト
セ
ー
ル
ス
を

行
な
っ
て
い
た
時
期
が
あ
り
ま
す
。

　

ダ
イ
レ
ク
ト
セ
ー
ル
ス
の
手
法
の
一
つ
に
「
職

域
」
と
い
う
も
の
が
あ
り
ま
し
た
。「
職
域
」
と
は
、

〔
昼
休
み
や
夕
方
に
お
客
さ
ま
の
職
場
に
直
接
お
伺

い
し
て
、
社
員
の
方
の
デ
ス
ク
を
一
件
一
件
回
っ
て

商
品
の
ご
案
内
を
す
る
〕、
と
い
う
も
の
で
し
た
。

　

保
険
会
社
の
営
業
が
よ
く
行
な
っ
て
い
る
の
で
、

読
者
の
皆
さ
ま
に
も
イ
メ
ー
ジ
で
き
る
の
で
は
な
い

で
し
ょ
う
か
。

　

あ
る
時
、
と
あ
る
企
業
の
部
長
に
「
職
域
」
を
行

な
っ
て
よ
い
か
ど
う
か
？　

の
確
認
の
電
話
を
入
れ

ま
し
た
。

私

：

部
長
、
以
前
お
話
し
さ
せ
て
い
た
だ
い
た
と
お

り
、
来
週
の
月
曜
日
十
七
時
に
御
社
に
お
伺
い
し

て
、
社
員
の
皆
さ
ま
に
商
品
の
ご
案
内
を
さ
せ
て

い
た
だ
き
た
い
の
で
す
が
、
よ
ろ
し
い
で
し
ょ
う

か
？

部
長

：

お
ー
、
そ
れ
く
ら
い
だ
っ
た
ら
構
わ
な
い
よ
。

私
は
帰
り
が
十
七
時
半
ご
ろ
に
な
る
け
ど
、
皆
に

伝
え
て
お
く
か
ら
始
め
て
て
い
い
よ
。

　

次
の
月
曜
日
、
私
と
同
僚
の
二
人
で
そ
の
企
業

に
出
向
き
、
受
付
の
方
に
「
部
長
に
許
可
を
得
て
い

る
」
と
い
う
旨
を
話
し
て
、
さ
っ
そ
く
社
員
の
方
々

の
デ
ス
ク
を
回
り
始
め
ま
し
た
。

　

三
十
分
ほ
ど
経
過
し
、
外
出
先
か
ら
帰
っ
て
き
た

部
長
は
、
私
た
ち
の
行
動
を
見
て
顔
色
を
変
え
ま
し

た
。
そ
し
て
、

「
お
前
ら
、
な
に
や
っ
て
る
ん
だ
!　

仕
事
の
邪

「すぐれた聞き上手」は
偉大なセールスマンに
なれる

お客さまの心を聴いていますか？
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に
掴
む
こ
と
が
で
き
ま
せ
ん
。
そ
の
結
果
、
お
客
さ

ま
の
期
待
に
応
え
る
提
案
を
す
る
こ
と
が
で
き
な
く

な
っ
て
し
ま
い
ま
す
。

営
業
は「
聴
く
」仕
事
だ

　

で
は
、
誤
解
を
最
大
限
に
抑
え
、
お
客
さ
ま
の
ニ

ー
ズ
を
的
確
に
掴
む
た
め
に
は
、
ど
う
す
れ
ば
よ
い

の
で
し
ょ
う
か
？

「
す
ぐ
れ
た
聞
き
手
は
、
偉
大
な
セ
ー
ル
ス
マ
ン
に

な
れ
る
」
と
い
う
セ
ー
ル
ス
金
言
が
あ
り
ま
す
。

　

や
は
り
、
ま
ず
は
お
客
さ
ま
の
話
を
「
聴
く
」
と

い
う
姿
勢
を
持
つ
こ
と
が
重
要
で
す
。

「
き
く
」
と
い
う
字
に
は
、「
聞
く
」、「
聴
く
」
と

い
う
二
種
類
の
漢
字
が
あ
り
ま
す
。

「
聞
く
」
と
い
う
字
に
は
「
何
で
も
な
い
状
態
で
も

き
こ
え
て
く
る
」
と
い
う
意
味
が
あ
り
ま
す
。

　

そ
し
て
、「
聴
く
」
と
い
う
字
に
は
、
も
と
も
と

「
耳
を
傾
け
て
き
く
」
と
い
う
意
味
が
あ
り
ま
す
。

つ
ま
り
、
表
面
上
の
言
葉
だ
け
で
は
な
く
、「
そ
の

言
葉
の
奥
に
、
な
に
が
あ
る
の
か
」
と
い
う
姿
勢
で
、

深
く
聴
い
て
い
く
の
で
す
。

「
営
業
は
説
明
す
る
仕
事
」
と
捉
え
て
い
る
と
、
表

面
上
の
言
葉
に
す
ぐ
に
反
応
し
、
自
分
勝
手
に
説
明

を
始
め
て
し
ま
い
ま
す
。

　

し
か
し
、「
営
業
は
聴
く
仕
事
」
ぐ
ら
い
の
意
識

を
持
っ
て
聴
い
て
こ
そ
、
お
客
さ
ま
の
心
に
近
づ
け

る
の
で
す
。

「
話
し
三
割
、
聞
き
七
割
」
く
ら
い
の
気
持
ち
を
持

つ
必
要
が
あ
る
で
し
ょ
う
。
哲
学
者
の
ソ
ク
ラ
テ
ス

は
、
次
の
よ
う
に
言
っ
て
い
ま
す
。

「
神
は
一
枚
の
舌
と
、
二
つ
の
耳
を
与
え
て
く
れ
た
。

し
た
が
っ
て
、
人
の
話
は
二
倍
聴
く
必
要
が
あ
る
」

と
。

「
な
ぜ
、な
ぜ
？
」と
、　
　

深
く
聴
い
て
い
る
か
？　

　

し
か
し
、
お
客
さ
ま
の
話
を
一
生
懸
命
聴
い
た
つ

も
り
で
も
、
結
局
何
が
言
い
た
か
っ
た
の
か
よ
く
分

か
ら
な
か
っ
た
、
と
い
う
こ
と
が
生
じ
ま
す
。
そ
し

て
、「
言
っ
た
、
言
わ
な
い
」
の
ト
ラ
ブ
ル
に
発
展

す
る
こ
と
も
あ
り
ま
す
。

　

皆
さ
ま
も
「
一
時
間
も
ヒ
ア
リ
ン
グ
し
た
の
に
、

な
に
が
言
い
た
い
の
か
分
か
ら
な
か
っ
た
」
な
ど
と

い
う
経
験
は
あ
り
ま
せ
ん
か
？

　

そ
の
よ
う
な
と
き
に
は
、

「
あ
の
お
客
さ
ま
は
、
い
っ
た
い
何
を
言
い
た
い
の

か
が
よ
く
分
か
ら
な
い
…
」

「
そ
ん
な
こ
と
は
聞
い
て
な
い
」

　

な
ど
と
、
お
客
さ
ま
の
せ
い
に
す
る
営
業
も
い
ま
す
。

　

し
か
し
、
ほ
と
ん
ど
の
ト
ラ
ブ
ル
は
、
営
業
が
お

客
さ
ま
の
お
話
を
、
深
掘
り
し
て
聴
く
こ
と
が
で
き

て
い
な
い
こ
と
が
原
因
で
す
。

「
な
ぜ
、
そ
の
よ
う
に
お
考
え
な
ん
で
す
か
？
」

「
具
体
的
に
は
、
ど
の
よ
う
な
こ
と
で
し
ょ
う
？
」

　

と
、
こ
の
よ
う
に
「
な
ぜ
？　

な
ぜ
？
」
と
深
く

掘
り
下
げ
る
こ
と
で
真
意
に
迫
れ
る
の
で
す
。

親
身
に
な
っ
て
聴
け
る
か

ど
う
か
、が
問
わ
れ
て
い
る

　

で
は
、
我
々
営
業
は
、
な
ぜ
深
く
掘
り
下
げ
て
聴

く
こ
と
が
で
き
な
い
の
で
し
ょ
う
？

　

そ
れ
は
、
や
は
り
お
客
さ
ま
の
立
場
に
立
っ
て
考

え
よ
う
と
し
て
い
な
い
か
ら
、
と
言
え
ま
す
。

「
お
客
さ
ま
は
、
ど
ん
な
問
題
を
抱
え
て
い
ら
っ
し

ゃ
る
の
だ
ろ
う
？
」

「
ど
ん
な
こ
と
に
悩
ん
で
い
る
の
だ
ろ
う
？
」

　

と
い
う
こ
と
を
真
剣
に
知
り
た
い
の
な
ら
、
自
然

と
深
く
聴
い
て
い
く
は
ず
で
す
。

　

親
は
、
ま
だ
言
葉
の
た
ど
た
ど
し
い
子
ど
も
に
対

し
て
、

「
お
な
か
が
、
す
い
た
の
？
」

「
具
合
で
も
、
悪
い
の
か
い
？
」

　

な
ど
と
話
し
か
け
、
子
ど
も
が
何
を
訴
え
て
い
る

の
か
を
必
死
で
分
か
ろ
う
と
し
ま
す
。

　

親
が
子
を
思
う
気
持
ち
の
よ
う
に
、
親
身
に
な
っ

て
お
客
さ
ま
の
話
を
聴
く
。
こ
れ
が
、
お
客
さ
ま
に

伝
わ
り
、「
フ
ァ
ン
客
創
造
の
第
一
歩
」
に
な
る
の

で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。

魔
す
る
ん
じ
ゃ
な
い
!　

帰
っ
て
く
れ
!
」

　

と
大
声
で
怒
鳴
り
、
私
た
ち
を
追
い
出
し
た
の
で

す
。

　

後
か
ら
分
か
っ
た
こ
と
で
す
が
、
部
長
は
「
ご
案

内
す
る
」
と
い
う
言
葉
の
意
味
を
、
廊
下
に
案
内
コ

ー
ナ
ー
を
設
け
て
、
興
味
の
あ
る
社
員
が
話
し
を
聞

き
に
行
く
、
と
い
う
ス
タ
イ
ル
だ
と
思
っ
て
い
た
よ

う
で
す
。

　

つ
ま
り
、「
ご
案
内
す
る
」
と
い
う
言
葉
を
、
お

互
い
が
違
っ
た
意
味
合
い
で
捉
え
て
い
た
た
め
、
誤

解
が
生
じ
て
ト
ラ
ブ
ル
に
発
展
し
た
の
で
す
。

言
葉
で
表
現
す
る
の
は
難
し
い
…

　

営
業
は
、
お
客
さ
ま
と
の
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン

が
多
い
仕
事
で
す
。

　

手
段
は
電
話
、
ｅ
メ
ー
ル
、
商
談
と
さ
ま
ざ
ま
で

す
が
、
い
ず
れ
に
し
て
も
「
言
葉
」
と
「
言
葉
」
の

や
り
取
り
で
、
意
思
の
疎
通
を
図
ろ
う
と
し
て
い
る

こ
と
が
多
い
の
で
は
な
い
で
し
ょ
う
か
。

　

つ
ま
り
、
営
業
に
は
「
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ
ョ
ン

能
力
」
が
問
わ
れ
る
の
で
す
。「
コ
ミ
ュ
ニ
ケ
ー
シ

ョ
ン
」
と
い
う
言
葉
に
は
、「
心
の
交
流
」
と
い
う

意
味
が
あ
り
ま
す
。
我
々
は
「
言
葉
」
を
通
じ
て
、

「
心
で
思
っ
て
い
る
こ
と
」
を
相
手
に
伝
え
た
い
と

願
っ
て
い
ま
す
。

　

し
か
し
、
実
際
に
は
先
ほ
ど
の
例
の
よ
う
に
、

「
こ
ち
ら
が
思
っ
て
い
る
こ
と
」
が
、
相
手
に
「
上う

手ま

く
伝
わ
っ
て
い
な
い
」
と
い
う
こ
と
が
生
じ
ま
す
。

　

目
に
は
見
え
な
い
心
の
中
を
、
100
％
言
葉
で
表
現

す
る
と
い
う
の
は
、
非
常
に
難
し
い
の
で
す
。
言
葉

を
商
売
に
し
て
い
る
小
説
家
で
さ
え
、
自
分
の
考
え

て
い
る
こ
と
を
上
手
く
表
現
す
る
た
め
、
た
っ
た
一

行
を
書
く
の
に
何
日
も
悩
む
こ
と
が
あ
る
そ
う
で
す
。

表
面
上
の
言
葉
だ
け
聞
い
て
い
る
と
…

　

我
々
が
心
の
中
を
す
べ
て
言
葉
で
表
現
す
る
の
が

難
し
い
の
と
同
様
、
も
ち
ろ
ん
お
客
さ
ま
も
心
で
思

っ
て
い
る
こ
と
を
、
100
％
言
葉
で
表
現
す
る
こ
と

は
で
き
ま
せ
ん
。

　

に
も
か
か
わ
ら
ず
、
お
客
さ
ま
の
表
面
上
の
言
葉

を
、
自
分
勝
手
に
解
釈
し
て
し
ま
う
営
業
が
多
く
い

ま
す
。

　

以
前
、
私
と
家
内
で
家
電
店
に
テ
レ
ビ
を
見
に
行

っ
た
時
の
こ
と
で
す
。
展
示
し
て
あ
る
大
型
の
ワ
イ

ド
画
面
テ
レ
ビ
を
見
て
、

「
こ
ん
な
大
き
な
テ
レ
ビ
は
買
え
な
い
な
ー
」

　

と
言
う
と
、
販
売
員
は
、

「
こ
の
テ
レ
ビ
は
、
こ
の
サ
イ
ズ
で
は
一
番
安
い
ん

で
す
よ
。
ロ
ー
ン
も
こ
の
よ
う
な
形
で
組
む
こ
と
が

で
き
ま
す
し
…
」

　

と
、
た
た
み
か
け
る
よ
う
に
値
段
の
話
を
始
め
た

の
で
す
。
私
が
「
こ
ん
な
大
き
な
テ
レ
ビ
は
…
」
と

言
っ
た
の
は
、
単
純
に
部
屋
が
狭
く
、
そ
の
大
き
さ

で
は
入
ら
な
い
か
ら
で
し
た
。

　

し
か
し
、
そ
の
販
売
員
は
表
面
上
の
言
葉
を
捉
え
、

「
値
段
の
こ
と
を
気
に
し
て
い
る
に
違
い
な
い
」
と
、

勝
手
に
フ
ィ
ル
タ
ー
を
か
け
て
、
解
釈
を
誤
っ
て
し

ま
っ
た
の
で
す
。

　

こ
の
よ
う
に
、
表
面
的
な
言
葉
だ
け
を
、
自
分
の

価
値
観
や
固
定
観
念
に
基
づ
い
て
捉
え
て
し
ま
う
と
、

誤
解
が
生
じ
、
お
客
さ
ま
の
個
別
の
ニ
ー
ズ
を
的
確


