
　
私
た
ち
は
、気
づ
か
な
い
う
ち
に
、あ
る
一
つ
の
選

択
が
き
っ
か
け
で
、
そ
の
後
の
人
生
に
大
き
な
影
響

を
与
え
て
い
っ
て
し
ま
う
こ
と
が
な
い
で
し
ょ
う
か
。

　
私
も
前
職
で
、
あ
る
選
択
を
し
、
そ
の
こ
と
が
き

っ
か
け
で
、
仕
事
か
ら
私
生
活
ま
で
、
す
べ
て
に
お

い
て
や
る
気
を
な
く
し
て
い
っ
て
し
ま
っ
た
こ
と
が

は
、
新
規
獲
得
の
た
め
の
技
術
だ
け
を
身
に
つ
け
て

い
く
よ
う
に
な
り
、「
い
か
に
契
約
し
て
い
た
だ
く

か
」
と
い
っ
た
営
業
ス
タ
イ
ル
に
な
っ
て
い
き
ま
し

た
。
必
然
的
に
、
自
社
商
品
に
対
し
て
の
知
識
が
あ

る
一
定
の
レ
ベ
ル
以
上
に
は
な
ら
な
く
な
り
ま
し
た

（
商
品
知
識
が
な
く
と
も
、
要
は
契
約
さ
え
で
き
れ
ば
い
い
ん
だ

か
ら
…
）。
商
談
中
、
技
術
的
な
面
で
わ
か
ら
な
い
こ

と
が
出
て
き
て
も
、

　
「
自
分
の
仕
事
は
契
約
す
る
こ
と
。
こ
れ
が
第
一

優
先
」

　
と
、
商
談
の
場
で
は
自
分
が
持
っ
て
い
る
知
識
以

上
の
話
に
は
な
ら
な
い
よ
う
に
コ
ン
ト
ロ
ー
ル
す
る

よ
う
に
な
り
、
と
に
か
く
契
約
を
目
指
し
て
突
き
進

ん
で
い
き
ま
し
た
。

　
そ
の
結
果
、（
お
客
さ
ま
に
と
っ
て
本
当
に
必
要
な
こ
と
は

避
け
な
が
ら
）
契
約
ま
で
話
を
進
め
て
い
く
技
術
は
、

ど
ん
ど
ん
身
に
つ
い
て
い
き
ま
し
た
。

　
そ
う
し
て
契
約
を
取
る
技
術
が
磨
か
れ
、
気
が
つ

け
ば
全
国
で
ト
ッ
プ
、
そ
し
て
役
職
に
も
就
き
、
給

料
も
上
が
り
、
順
風
満
帆
…
。
そ
の
と
き
の
私
は
、

こ
れ
で
い
い
の
だ
と
信
じ
て
い
ま
し
た
。

◆
誤
っ
て
い
る
こ
と
に

自
分
で
は
気
が
つ
か
ず
…

確
か
に
数
字
は
つ
い
て
き
ま
し
た
。

し
か
し
、
仕
事
が
楽
し
か
っ
た
か
と
い
う
と
、
実

は
そ
う
で
は
あ
り
ま
せ
ん
で
し
た
。

契
約
は
た
く
さ
ん
し
ま
し
た
が
、
そ
の
後
の
フ
ォ

あ
り
ま
す
。
今
回
は
、
そ
ん
な
私
の
失
敗
を
お
話
し

さ
せ
て
い
た
だ
き
ま
す
。

◆
一
つ
の
妥
協
に
よ
っ
て
自
分
の
仕
事
が
…

私
が
勤
め
て
い
た
会
社
で
は
、
新
規
部
隊
と
顧
客

フ
ォ
ロ
ー
部
隊
と
が
完
全
に
分
か
れ
て
い
て
、
新
規

部
隊
は
新
規
獲
得
の
み
、
そ
の
後
の
フ
ォ
ロ
ー
は
、

す
べ
て
別
部
隊
が
担
当
を
し
て
い
ま
し
た
。

で
す
か
ら
、
新
規
獲
得
後
に
何
か
お
客
さ
ま
か
ら

問
い
合
わ
せ
が
あ
っ
て
も
、
す
べ
て
フ
ォ
ロ
ー
部
隊

が
対
応
し
て
い
く
と
い
う
、
そ
ん
な
業
務
分
担
を
し

て
い
ま
し
た
。
最
初
は
私
も
、

　
「
営
業
と
は
、
お
客
さ
ま
に
い
ろ
い
ろ
な
提
案
を

し
、
一
緒
に
何
か
を
成
し
遂
げ
て
い
く
も
の
」

と
思
っ
て
入
社
し
、
営
業
を
始
め
ま
し
た
が
、

　
「
と
に
か
く
契
約
を
取
っ
て
こ
い
。
そ
の
後
の
こ

と
は
フ
ォ
ロ
ー
部
隊
が
い
る
か
ら
」

と
上
司
か
ら
、
言
わ
れ
た
と
お
り
、
お
客
さ
ま
か

ら
の
問
い
合
わ
せ
は
フ
ォ
ロ
ー
部
隊
に
回
し
、
自
分

は
新
規
の
営
業
へ
と
出
か
け
て
い
っ
た
の
で
す
。
最

初
は
、「
あ
の
お
客
さ
ま
大
丈
夫
か
な
…
」
と
心
配

し
て
い
た
の
で
す
が
、
そ
ん
な
こ
と
を
繰
り
返
し
て

い
る
う
ち
に
、
私
は
自
分
の
お
客
さ
ま
の
フ
ォ
ロ
ー

を
徐
々
に
考
え
な
く
な
っ
て
い
き
ま
し
た
。

◆
誤
っ
た
行
動
理
論
が
強
化
さ
れ
て
い
く
…

す
る
と
ど
う
な
っ
て
い
っ
た
か

新
規
獲
得
以
降
の
フ
ォ
ロ
ー
を
し
な
く
な
っ
た
私
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今だからこそ
失敗していた
行動理論といえる
［心得モデル］
契約まで頑張ろう

［因果理論］
契約さえ取れれば（因）、評
価されるだろう（果）

［仕事観］
自分の仕事は契約を取
ってくることだ

1つの選択が
人生を

1つの選択が
人生を

左右する？



ロ
ー
は
一
切
し
て
い
ま
せ
ん
し
、
そ
の
た
め
の
知
識

も
持
ち
合
わ
せ
て
い
ま
せ
ん
で
し
た
。
商
談
の
場
で

は
、
お
客
さ
ま
の
売
り
上
げ
が
上
が
る
よ
う
期
待
し

て
契
約
し
て
い
た
に
も
か
か
わ
ら
ず
、
実
際
、
そ
の

後
の
お
客
さ
ま
の
売
り
上
げ
が
上
が
っ
て
い
る
か
ど

う
か
、
確
認
す
ら
し
て
い
ま
せ
ん
で
し
た
。
で
す
か

ら
、
お
客
さ
ま
か
ら
問
い
合
わ
せ
が
あ
る
た
び
に
、

「
ひ
ょ
っ
と
し
た
ら
ク
レ
ー
ム
か
な
？
」

「
売
り
上
げ
に
結
び
つ
か
な
い
で
恨
ま
れ
て
い
る

の
で
は
…
」

　
と
、
ど
ん
ど
ん
お
客
さ
ま
を
信
じ
る
こ
と
が
で
き

な
く
な
っ
て
い
っ
た
の
で
す
。

　
す
る
と
、「
お
客
さ
ま
獲
得
＝
不
安
の
種
」
が
増

え
る
こ
と
と
な
り
、
契
約
す
れ
ば
す
る
ほ
ど
、
そ
の

後
の
恐
怖
心
が
生
ま
れ
、
契
約
し
て
い
る
自
分
が
嫌

に
な
り
、
お
客
さ
ま
先
に
行
く
の
が
嫌
に
な
り
、
営

業
が
嫌
い
に
な
っ
て
い
く
と
い
う
、
悪
循
環
に
陥
っ

て
い
っ
た
の
で
す
。

　
働
く
目
的
が
、「
自
分
が
生
活
す
る
た
め
」
の
資

金
稼
ぎ
に
な
り
、
そ
こ
に
あ
っ
た
の
は
虚
無
感
だ
け

で
し
た
。
そ
ん
な
中
で
は
、
当
然
、
私
生
活
も
充
実

し
な
く
な
っ
て
い
き
ま
す
。
そ
し
て
、
公
私
共
に
自

分
の
た
め
ば
か
り
を
考
え
る
よ
う
に
な
り
、
思
い
ど

お
り
に
な
ら
な
い
こ
と
が
あ
る
と
、
す
ぐ
に
イ
ラ
イ

ラ
す
る
…
、
そ
ん
な
状
況
に
陥
っ
て
い
っ
た
の
で
す
。

◆
お
客
さ
ま
に

な
ぜ
契
約
し
て
い
た
だ
け
た
の
か

で
も
、
本
当
に
、
自
分
が
た
だ
契
約
を
取
る
た
め

だ
け
を
考
え
て
営
業
し
て
い
た
ら
、
そ
ん
な
に
契
約

が
取
れ
た
で
し
ょ
う
か
。

　
今
、
振
り
返
り
考
え
て
み
れ
ば
、
実
際
、
商
談
の

中
で
、
ど
う
す
れ
ば
お
客
さ
ま
の
商
品
が
選
ば
れ
利

益
を
上
げ
て
い
く
こ
と
が
で
き
る
か
、
私
も
一
緒
に

解
決
策
を
考
え
、
合
意
し
、
お
取
り
組
み
に
な
っ
た

お
客
さ
ま
も
い
ら
し
た
の
で
す
。
営
業
と
し
て
、
お

客
さ
ま
の
期
待
を
大
き
く
超
え
る
こ
と
が
で
き
た
と

き
に
は
、
お
客
さ
ま
か
ら
喜
ば
れ
、
お
誘
い
を
い
た

だ
い
た
り
、
何
か
あ
れ
ば
私
に
ご
連
絡
を
く
だ
さ
っ

た
り
す
る
お
客
さ
ま
も
い
た
の
で
す
。

　
し
か
し
、
や
や
も
す
る
と
、
ふ
と
し
た
瞬
間
に
、

誤
っ
た
行
動
理
論
か
ら
、
相
手
で
は
な
く
自
分
を
優

先
し
て
考
え
て
し
ま
う
こ
と
っ
て
な
い
で
し
ょ
う
か
。

　
一
人
の
人
間
の
中
に
は
、
誰
し
も
、
正
し
い
行
動

理
論
も
あ
れ
ば
誤
っ
た
行
動
理
論
も
あ
り
ま
す
。
そ

の
時
々
の
状
況
で
、
ど
ち
ら
の
行
動
理
論
を
優
先
さ

せ
る
の
か
、
そ
の
一
つ
の
選
択
が
、
そ
の
後
の
人
生

を
大
き
く
左
右
さ
せ
て
し
ま
う
こ
と
が
あ
り
ま
す
。

読
者
の
皆
様
の
中
に
も
、

「
あ
の
と
き
、
こ
う
し
て
い
れ
ば
よ
か
っ
た
」

　
「
よ
く
よ
く
考
え
た
ら
、
な
ん
で
こ
ん
な
考
え
方

を
し
て
い
た
ん
だ
ろ
う
」

　
と
思
う
こ
と
は
あ
り
ま
せ
ん
か
。
そ
の
起
点
と
な

る
原
因
は
、
必
ず
自
分
の
中
に
あ
り
ま
す
。

　
私
も
仕
事
に
お
い
て
も
プ
ラ
イ
ベ
ー
ト
に
お
い
て

も
、
そ
の
分
岐
点
に
立
つ
と
き
、
こ
の
こ
と
を
常
に

意
識
し
続
け
、
お
役
立
ち
で
き
る
人
間
に
な
っ
て
い

き
た
い
と
思
い
ま
す
。

だから私は

だから私は
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そうだ!  これが私の
成功の行動理論だ!
［心得モデル］
全力でお役立ちしよう

［因果理論］
期待を超える満足を提供
し続けるからこそ（因）、選
ばれ続けるだろう（果）

［仕事観］
自分の仕事はファン客を
創造することだ




